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© Lees meer over het
'BVB Parkeerplaatsconcept
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Groen parkeer-
plaatsconcept,

Natuurpoort Best

NATUURONTWIKKELINGSGEBIED?

VANZELFSPREKEND OOK GROENE PARKEERPLAATSEN

Sinds het voorjaar van 2019 ligt in Best een parkeerplaats van 4.500 m?,
bestemd voor onder andere bezoekers van dierentuin BestZoo, het Groene
Woud en natuurgebied De Scheeken. In het gebied wordt een 40 meter
hoge uitkijktoren gerealiseerd, diverse horeca, nieuw aangelegde wandel-
en fietspaden en een belevings- en informatiecentrum. Het doel van de
gemeente Best was om een parkeerplaats te creéren met voldoende
draagkracht voor autoverkeer, een groot waterbergend vermogen zonder
afvoer door straatkolken en vooral een blijvend groen uiterlijk.

BVB Landscaping heeft vaker werkzaam-
heden verricht voor de gemeente Best;

zo ook in dit project. Samen met Aanne-
mersbedrijf Van de Wetering uit Heesch,
Swaans Beton en zaaizadenconcern DSV
heeft BVB Landscaping een blijvend groen
parkeerplaatsconcept opgeleverd.

Uniek hieraan zijn de grastegels
van Swaans Beton, de speci-
ale graszaadmix van DSV
en de afstemming tussen
partijen onderling, zo
vertelt Jan Krijger, Se-
nior medewerker Regie
& Ontwikkeling bij de
gemeente Best:

“De grastegels hebben
een opening van 10x10
met een facetrand die

je nog niet zo vaak ziet
in Nederland. Doordat de
rand is afgeschuind, kun je de
grastegel afvullen met substraat
tot 2 cm onder de bovenrand. Het gras
groeit hierdoor ook lager en zo wordt het
groeipunt van het gras niet kapot gereden.
Zo blijft de parkeerplaats altijd groen. De
grastegelfundatie is speciaal afgestemd op
de grassoorten die er groeien.”

Op de parkeerplaats in Best is gebruik
gemaakt van Urbangranulaat 70-45,

Urbansand 60-40 en speciaal grastegel-
substraat. BVB heeft een sterke voorkeur
voor het werken met afgeschuinde gras-
tegels. Deze onderschrijven het duurzame,
groene parkeerplaatsconcept van BVB
(zie elders in dit magazine). Eén van de
belangrijke zaken bij duurzame oplos-
singen voor parkeerplaatsen is de
afstemming tussen substraat-
leverancier en zadenpro-
. ducent. Jan Krijger gaat
verder hier op in:

“Voor ons als gemeente
is de verhouding tussen
= prijs en kwaliteit natuur-
. lijk relevant, waarbij de
laatste altijd leading is.
~ BVB Landscaping levert
. kwaliteit, dat is bekend.
Minstens net zo belangrijk
is echter een goede samen-
werking tussen betrokken
partijen. Er moet vooraf graszaad
geleverd worden aan BVB en door het
substraat gemengd worden, het vochtge-
halte van de producten moet precies juist
zijn, alles moet op tijd geleverd worden en
het mag niet te nat zijn, anders moet de
logistieke planning aangepast worden.
Wat dat betreft is alles heel soepel
verlopen. En de parkeerplaats ligt er nu
prachtig bij."
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